JEUNES PROMOTEURS
RAPPORT PREMIÈRE ÉTAPE


1. Identification

	
	Entreprise
	Promoteur

	Nom
	     
	     

	Adresse
	     
	     

	Ville
	     
	     

	Téléphone
	     
	     

	Cellulaire
	     
	     

	Télécopieur
	     
	     

	Couriel
	     
	     


Date de démarrage de l’entreprise (début de la facturation) :      
Coût de projet prévu :       

Coût de projet réel :      
Avez-vous suivi la formation en tenue de livre au CLD?
 oui  FORMCHECKBOX 


non  FORMCHECKBOX 

	Si non, expliquez pourquoi : 

     


2. Résultats financiers 

Pour la période du :      
	
	Prévisions
	Réalisé
	Écart

	Chiffres d’affaires
	     
	     
	     

	Bénéfice brut
	     
	     
	     

	Bénéfice net
	     
	     
	     


	Explication des écarts : 

     


3. Gestion financière

Qui fait la tenue de livre ?      
À quelle fréquence ?       
Est-elle manuelle ou informatisée ?      
	
	Oui
	Non
	N/A
	Commentaires

	Pouvez-vous effectuer les remises gouvernementales suivantes par vous-même ?
· TPS/TVQ
· DAS (salaire)

· CSST
	     
	     
	     
	     

	L’entreprise possède-t-elle des documents à son nom soit :

· Chèques

· Factures

· Compte de banque


	     
	     
	     
	     

	Connaissez-vous les lignes de produits ou types de services que vous offrez qui sont les plus rentables
	     
	     
	     
	     

	Savez-vous quel type de clientèle rapporte le plus
	     
	     
	     
	     

	Avez-vous de l’aide pour l’analyse de vos résultats financiers ?
	     
	     
	     
	     

	Vérifiez-vous la bonne réputation de solvabilité de nouveaux clients ?
	     
	     
	     
	     

	Comprenez-vous le principe et prévoyez-vous mettre de l’argent de côté pour vos DAS, TPS/TVQ, impôt, RRQ
	     
	     
	     
	     

	Envoyez-vous des États de compte mensuel à vos clients ?
	     
	     
	     
	     

	L’entreprise profite-t-elle  des conditions de paiement offert par vos fournisseurs.
	     
	     
	     
	     


Inscrivez votre solde bancaire :      en date du : 
      jj/mm/aa
Indiquez le montant de vos comptes à recevoir :      
Avez-vous une politique de paiement pour vos comptes-clients ? 
oui   FORMCHECKBOX 

non   FORMCHECKBOX 

	Si oui, expliquez votre politique : 

     


Indiquer le montant de vos comptes-fournisseurs : 
     
L’entreprise vous verse-t-elle un salaire  ou un prélèvement : oui   FORMCHECKBOX 

non   FORMCHECKBOX 

Si oui, indiquez le montant par mois :      
L’entreprise possède-t-elle une marge de crédit : oui   FORMCHECKBOX 

non   FORMCHECKBOX 

Si oui, indiquez le montant :      
L’entreprise a-t-elle contracté un ou plusieurs emprunts? 

Si oui, 

le montant initial du prêt :      


les mensualités :
           


le solde qui reste à payer :      
	4. Veuillez indiquer les activités ainsi que les démarches que vous réalisez depuis l’ouverture de votre entreprise ?

                 



5. Mise en marché

Votre marché est-il le même que vous aviez prévu dans votre plan d’affaires ? oui   FORMCHECKBOX 

non   FORMCHECKBOX 

	Indiquez votre clientèle cible :

     


	Indiquez vos actions entreprises pour vous faire connaître (publicité, promotion) :
     


	
	Oui
	Non
	N/A
	Commentaires

	
L’entreprise respecte-t-elle le plan de promotion/publicité inclus dans son plan d’affaire?
	     
	     
	     
	     

	Tenez-vous comptes des périodes de l’année qui sont plus favorable que d’autres pour la promotion?
	     
	     
	     
	     

	L’entreprise est-elle capable de mesurer l’efficacité de ses campagnes de financement de publicité et promotion?
	     
	     
	     
	     

	Avez-vous divers moyens pour rejoindre la clientèle (ex. : liste d’adresses)?
	     
	     
	     
	     

	L’entreprise fixe-elle des objectifs de marketing concernant :

· la part de marché

· les ventes (dollars et/ou unités)

· la rentabilité et l’image
	     
	     
	     
	     

	L’entreprise offre-t-elle un service après-vente et la clientèle en connaît-elle les conditions
	     
	     
	     
	     


6. Gestion du temps et réseautage 

	
	Oui
	Non
	N/A
	Commentaires

	Avez-vous l’impression de perdre le contrôle et de vous laisser mener par les événements?
	     
	     
	     
	     

	Avez-vous du mal à joindre les deux bouts? ($)
	     
	     
	     
	     

	Prenez-vous assez de temps pour analyser une situation avant d’agir?
	     
	     
	     
	     

	Priez-vous chaque soir pour que la journée du lendemain soit de 28 heures plutôt que de 24 heures?
	     
	     
	     
	     

	Êtes-vous à l’aise pour demander de l’aide externe au besoin?
	     
	     
	     
	     

	Échangez-vous à l’occasion avec d’autres gens d’affaires?
	     
	     
	     
	     

	Faites-vous partie d’un regroupement de gens d’affaires?
	     
	     
	     
	     

	Connaissez-vous les avantages de travailler en réseau?
	     
	     
	     
	     


	7. Commentaires globaux sur la situation de l’entreprises :
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