FORMULAIRE DE PLAN D’AFFAIRES D’UNE ENTREPRISE
D’ÉCONOMIE SOCIALE

(Source : Documents Conjuguer l’économie et le social, Gouvernement du Québec)
1. PRÉSENTATION DU PROJET

Le  résumé du projet (1 ou 2 pages)
     
L’utilité sociale du projet
     .

Le lien avec les priorités locales et régionales
     
L’échéancier de réalisation

     
2. 
LA PRÉSENTATION DU GROUPE PROMOTEUR

La structure organisationnelle de l’entreprise

     
La mission de l’organisation et les activités actuelles

     
2. LA  FAISABILITÉ  DU PROJET
     
La description des biens et des services

     .

L’analyse ou l’étude du marché
Décrivez l’ensemble des éléments qui vont permettre d’apprécier la pertinence du projet :
     
La production et les ressources matérielles

Précisez dans le détail : 

     
La stratégie de mise en marché et le réseau de distribution

Décrivez les moyens et les ressources nécessaires :

     
La politique de tarification
     
L’emplacement
     
Le carnet de commandes 
     
4. L’ORGANISATION ET LES RESSOURCES HUMAINES
L’expertise et les réalisations du groupe promoteur
     
Les ressources humaines et le plan d’embauche

     
La qualité des emplois
Même si les projets d’économie sociale peuvent obtenir de façon privilégiée des subventions d’aide à l’embauche, que ce soit du fait de leur mission particulière d’insertion économique ou à titre d’aide durant la période de démarrage, les emplois créés doivent être de vrais emplois, c’est-à-dire :
     
La répartition des tâches
     
La formation de la main-d’œuvre

     
5. LE PARTENARIAT
     
6. LES RETOMBÉES DANS LE MILIEU
     
LES ANNEXES AU PLAN D’AFFAIRES

· copie de la charte;

· copie des règlements généraux;

· les derniers états financiers vérifiés, s’il y  a lieu;

· les curriculum vitae des principales ressources de l’entreprise;

· le dernier rapport d’activité;

· Tous autres documents jugés pertinents.

7. LES SOURCES DE FINANCEMENT
COÛT DE RÉALISATION DU PROJET
1. Immobilisations (si l’achat nécessaire)


Terrain




      $


Bâtisse




     

Améliorations locatives


     

Équipements de bureau


     

Équipements de production


     

Matériel roulant (véhicule)


     

Brevet




     
Total



      $

2. Inventaire (stock)


Matières premières



      $


Produits finis (prix coûtant)


     
Total



     $

3. Frais payés d’avance

Publicité




      $


Loyer




     

Dépôt et installation Bell


     

Dépôt Hydro Québec


     






     






_______

Total



      $

4. Fonds de roulement (1ère année)


      $

Coût total 
      $

FINANCEMENT DU PROJET

Mise de fonds

Argent




      $


Transfert d’actifs



     
Total



      $

Emprunt bancaire

Prêt (type, conditions, terme)


     $


Marge de crédit



     






_______

Total



      $

Aide fédérale (titre du programme et Ministère)


Prêt FCJE



      $

Total
      $

Aide provinciale (titre du programme et Ministère)







      $

Total



      $

Aide du CLD


Fonds d’économie sociale


      $


Fonds jeunes promoteurs


     

Fonds local d’investissement (FLI)

               
Total



      $

Autres sources de financement

Fournisseur



      $









     
Total



      $

Financement total

      $

8. LES PRÉVISIONS FINANCIÈRES
Démontrez la faisabilité et la viabilité financières du projet.  Les partenaires financiers sont sensibles à des prévisions financières réalistes et complètes.  Établissez des états prévisionnels complets pour les deux premières années d’opération du projet.  Faites clairement ressortir les coûts reliés spécifiquement au démarrage du projet et le mode de financement prévu en fonctions des besoins.

	Bilans prévisionnels
AN 1

AN 2

Actif

Actif à court terme

     
     
Encaisse

Comptes à recevoir

     
     
Inventaire

     
     
Autre :

     
     
Total de l’actif à court terme

     
     
Actif à long terme

     
     
Immobilisations

Moins : amortissements accumulés

     
     
Total de l’actif à long terme

     
     
Total de l’actif

     
     
Passif

Passif à court terme

     
     
Emprunt bancaire

Comptes à payer

     
     
Partie courante dette à long terme

     
     
Total du passif à court terme

     
     
Passif à long terme

     
     
Dette à long terme

Autres :

     
     
Total du passif à long terme

     
     
Total du passif

     
     
Avoir net

Capital

     
     
Bénéfices non-répartis

     
     
Total de l’avoir net

     
     
Total du passif et de l’avoir nets

     
     



L’état des résultats

État des résultats prévisionnels

	
	
	AN 1
	
	AN 2

	   Revenus
	
	
	
	

	
	   Ventes 
	     
	
	     

	
	   Autres :
	     
	
	     

	
	
	
	
	

	
	  Total des revenus
	     
	
	     

	
	
	
	
	

	   Coût des produits vendus
	
	
	
	

	
	  Coût des produits vendus (détails à annexer)
	     
	
	     

	
	
	
	
	

	
	  Commissions des vendeurs
	     
	
	     

	   Bénéfice brut
	
	
	
	

	   Dépenses
	  Fournitures d’atelier
	     
	
	     

	
	  Loyer
	     
	
	     

	
	  Électricité/chauffage
	     
	
	     

	
	  Taxes, permis, assurances
	     
	
	     

	
	  Entretien équipement/matériel roulant
	     
	
	     

	
	  Salaires administratifs et de ventes
	     
	
	     

	
	  Avantages sociaux
	     
	
	     

	 
	  Publicité et promotion
	     
	
	     

	
	  Frais de déplacements
	     
	
	     

	
	  Téléphone
	     
	
	     

	
	  Fournitures de bureau
	     
	
	     

	
	  Honoraires professionnels
	     
	
	     

	
	  Frais bancaires
	     
	
	     

	
	  Intérêts sur emprunts
	     
	
	     

	
	  Amortissements (détails à annexer)
	     
	
	     

	
	  Autres :
	     
	
	     

	
	
	
	
	

	
	  Total des dépenses
	
	
	

	
	  Bénéfice (déficit) net avant impôt
	     
	
	     

	
	  Impôt
	     
	
	     

	  Bénéfice net (perte nette)
	
	     
	
	     


Le budget de caisse

An 1

	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	TOTAL

	Encaisse au début du mois
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RECETTES

Ventes encaissées  

-      comptant

· 30 jours

· 60 jours

· 60 jours +

Total

Emprunt(s) à court terme

Emprunt(s) à long terme

Mise de fonds

Subvention(s)

Autres :

                                TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	DÉBOURSÉS

Achats

Salaires de production

Avantages sociaux (production)

Fournitures d’atelier

Loyer

Électricité/chauffage

Taxes/permis/assurances

Entretien équipement/matériel roulant

Salaires administratifs et de ventes

Avantages sociaux

Commissions des vendeurs

Publicité et promotion

Frais de déplacements

Téléphone

Fournitures de bureau

Honoraires professionnels

Frais bancaires

Remboursements emprunt à C.T.

Capital

Intérêts

Immobilisations

Autres :

                                TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	EXCÉDENT (DÉFICIT) MENSUEL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	EXCÉDENT (DÉFICIT) CUMULATIF
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Fonds de roulement av. emprunt
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Emprunt      Augmentation

bancaire      Remboursement –cap.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Encaisse à la fin du mois *
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


An 2
	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	TOTAL

	Encaisse au début du mois
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RECETTES

Ventes encaissées  

-      comptant

· 30 jours

· 60 jours

· 60 jours +

Total

Emprunt(s) à court terme

Emprunt(s) à long terme

Mise de fonds

Subvention(s)

Autres :

                                TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	DÉBOURSÉS

Achats

Salaires de production

Avantages sociaux (production)

Fournitures d’atelier

Loyer

Électricité/chauffage

Taxes/permis/assurances

Entretien équipement/matériel roulant

Salaires administratifs et de ventes

Avantages sociaux

Commissions des vendeurs

Publicité et promotion

Frais de déplacements

Téléphone

Fournitures de bureau

Honoraires professionnels

Frais bancaires

Remboursements emprunt à C.T.

Capital

Intérêts

Immobilisations

Autres :

                                TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	EXCÉDENT (DÉFICIT) MENSUEL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	EXCÉDENT (DÉFICIT) CUMULATIF
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Fonds de roulement av. emprunt
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Emprunt      Augmentation

bancaire      Remboursement –cap.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Encaisse à la fin du mois *
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


